Stanislas Decaux
Responsable Stratégie et Développement des Partenariats BtoB
Bordeaux (33) |  standecaux@gmail.com  |  06 58 82 39 98  |  Permis A & B – Côtier  |  39 ans
PROFIL
Professionnel du développement partenarial et commercial BtoB, fort de 15 ans d'expérience dans la structuration d'écosystèmes d'acteurs (entreprises, réseaux territoriaux, institutions) et le pilotage de portefeuilles partenaires générant plusieurs centaines de milliers d'euros de CA annuel. Expérience confirmée en négociation d'accords de collaboration, conception d'offres BtoB modulaires et animation de réseaux, complétée par une expérience de direction générale (création et pilotage complet d'un établissement, budget 150 k€ : stratégie, marketing, RH, juridique). Bonne connaissance de l'écosystème économique et institutionnel de Nouvelle-Aquitaine. Disponible immédiatement.
EXPÉRIENCES PROFESSIONNELLES
Fondateur & Directeur Général	2025 – 2026
ISL – Institut Supérieur de Logistique · Bordeaux
1. Conception et pilotage d'un projet institutionnel complet (Supply Chain, bac à bac+5) : stratégie de développement, offre pédagogique, budget de 150 k€
1. Développement et animation d'un réseau de partenaires (entreprises d'accueil, intervenants, prestataires) et structuration d'offres de collaboration
1. Pilotage administratif, juridique et RH : contrats, coordination expert-comptable et juriste, recrutement et encadrement d'une collaboratrice et 9 intervenants
1. Stratégie marketing et communication : site web, SEO, Google Ads, génération de leads, LinkedIn
1. Gestion de la dissolution : négociation de la résiliation de bail, clôture RH et comptable
Responsable Relations Entreprises	2024 – 2025
Alternis Business School · Bordeaux
1. Prospection, développement et fidélisation d'un portefeuille de partenaires entreprises – plus de 300 k€ de CA/an
1. Conception d'offres de collaboration adaptées aux besoins des entreprises (contrats d'alternance, Cerfa, OPCO)
1. Interface avec la direction pédagogique, audit QUALIOPI, reporting de suivi des indicateurs
Responsable Relations Entreprises	2022 – 2023
ISCOD · Bordeaux
1. Développement d'un portefeuille de partenaires entreprises et structuration des offres d'alternance – 1,2 M€ de CA/an
1. Suivi CRM (Salesforce), négociation et formalisation des accords, gestion des relations OPCO
Responsable Grands Comptes	2020 – 2022
Jestocke.com · Bordeaux
1. Développement et structuration de partenariats stratégiques avec des grands comptes (bailleurs sociaux) – plus de 600 k€ de CA/an
1. Négociation d'accords-cadres, animation de la relation partenaire, pilotage d'indicateurs
1. Encadrement d'une équipe de 2 commerciaux
Commercial & Responsable Clientèle	2012 – 2019
IPG (immobilier tertiaire) Montreuil · Pichet Immobilier · Bordeaux
1. IPG (2012–2017) : prospection nationale BtoB, sourcing des besoins et structuration d'offres pour entreprises
1. Pichet (2018–2019) : gestion de portefeuille clients, argumentaires de valeur, simulations fiscales
FORMATION
MBA Management
ISEG Bordeaux · 2012
COMPÉTENCES
Domaines : Développement de partenariats BtoB · Négociation d'accords de collaboration · Structuration d'offres et de dispositifs partenariaux · Animation de réseaux et d'écosystèmes d'acteurs · Pilotage budgétaire & reporting · Encadrement d'équipe · Connaissance de l'écosystème Nouvelle-Aquitaine
Outils : Salesforce · Google Ads · WordPress/SEO · Google GTM · Suite Office · OPCO/Cerfa · QUALIOPI
LANGUES
Anglais – B2
CENTRES D'INTÉRÊT
Voile · Tennis · Horlogerie · Lecture scientifique
